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Geachte relatie,

Bijgaand ontvangt u de format “Salesfunnel schrijven” zoals door u aangevraagd op www.salesgids.com.

Salesgids is uw partner op het gebied van verkoop (management). Salesgids is een internet portal voor verkopers. In de afgelopen vijf jaar is Salesgids uitgegroeid tot de toonaangevende site voor een ieder die zich met verkoop bezig houdt zowel op uitvoerend als op management niveau. Salesgids heeft tienduizenden bezoekers per maand en meer dan 45.000 nieuwsbrief abonnees. 

Naast onze site bieden wij met een team van ervaren “salestijgers” u integrale oplossingen, gericht op het bereiken van uw verkoopsucces en commercieel resultaat.

Voorbeelden van onze dienstverlening zijn:

· Verkooptrainingen zowel in-company als open trainingen

· Verkoopscan, waarbij wij samen met u de drivers van uw verkoopsucces benoemen en de status daarvan aangeven. Dit is een start voor de verbetering van uw verkoop organisatie. 

· Strategische sessies met uw MT

· Coaching van verkopers en verkoopmanagement

· Coaching op account- en verkoopplannen

Aan het format is voldoende zorg besteed worden, het toepassen is uit vrije wil en op eigen risico, enige aansprakelijkheid zal dan ook niet worden aanvaard.

Indien u boeken wilt bestellen over dit onderwerp of verkopen / management in het algemeen kijk dan eens op http://www.salesgids.com/verkoopboek.htm .

Indien u hierover of over andere zaken nog vragen heeft, of met ons een vrijblijvend gesprek wilt aangaan over uw verkoopprofessionalisering dan kunt u ons bereiken op een van onderstaande nummers of via e-mail. 

Met vriendelijke groet,

Salesgids B.V

Robert Hamminga en Elmo Wieland

Hoofdweg 723

2131 BD Hoofddorp

vast     : 
0031(0)235623695

mob    : 
0031(0)619228708


:
0031(0)621220624

fax      : 
0031(0)235623738

e-mail :           info@salesgids.com  

url       :           www.salesgids.com 

Klik op het pictogram hieronder om Salesfunnel in Excel te openen:
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		Salesfunnel Salesgids.com

		Hoeveel keer belt u gedurende een belactie?										100				gele vlak invullen

		Hoeveel keer bellen heeft u nodig voor het makne van een afspraak?										5				gele vlak invullen

		Hoeveel afspraken heeft u nodig om een offerte te mogen uitbrengen?										2				gele vlak invullen

		Hoeveel offertes heeft u nodig voor een opdracht?										2				gele vlak invullen

		Hoe groot is de gemiddelde opdracht waarde?										$   5,500				gele vlak invullen

		Hoeveel % zou u harder kunnen werken?										20%				gele vlak invullen

		Hoeveel % zou u kwalitatiever kunnen werken?										20%				gele vlak invullen

		KPI		Huidige situatie								Harder werken				Kwalitatiever werken						Harder en kwalitatiever werken

		Calls				100						120						100						120

		Bezoek / call ratio				0.2						0.2						0.24						0.24

		Bezoeken				20						24						24						28.8

		Offerte / bezoek ratio				0.5						0.5						0.6						0.6

		Offertes				10						12						14.4						17.28

		Order / offerte ratio				0.5						0.5						0.6						0.6

		Orders				5						6						8.64						10.368

		Gemiddelde order waarde				$   5,500						$   5,500						$   6,600						$   6,600

		Totaal verkopen				$   27,500						$   33,000						$   57,024						$   68,429

		Totaal verbetering in %										20%						107%						149%
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